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Gorzéw Wielkopolski — spotka wspoétzalezna, powigzana kapitatowo z GRUPA DIAGNOSTYKA.

Jakie powody kierowaty Pana decyzja o ,potaczeniu sit”
z innym podmiotem?

Od 1997 roku prowadzilismy razem z zong pracownie badan
hormonalnych. Nasza przewaga i hasto ,,dzisiaj pobranie — dzi-
siaj wynik” spowodowaty, ze w bardzo krétkim okresie czasu
wiegkszod¢ badan z grupy hormondéw tarczycy i hormonéw
ptciowych oraz markeréw nowotworowych trafiato do naszej
pracowni. Juz wtedy zdawalismy sobie sprawe, ze taka hossa
nie moze trwac dtugo z powodu zbyt matego zakresu badan.
Poniewaz od samego poczatku znalismy wtascicieli nowo po-
wstatej firmy diagnostyki laboratoryjnej o nazwie DIAGNOSTYKA,
nie bylismy zaskoczeni oferta scislejszej wspdtpracy.
Oczywiscie byty i obawy czy proponowana wspétpraca bedzie
partnerska, czy tez mamy stac sie tylko przyczétkiem potrzeb-
nym aby zdoby¢ rynek, na ktérym juz dziatalismy. Mysle, ze
uczciwe podejscie dwczesnego szefostwa firmy, jasne zasa-
dy wspdtpracy oraz oferowana pomoc przy organizowaniu
laboratorium od podstaw, pomoc przy naborze pracownikdw,
podpowiedzi w zakupie sprzetu pomogty bardzo przy podje-
ciu decyzji. Teraz wiem ze byfa to stuszna decyzja.

Dlaczego DIAGNOSTYKA? Co szczegdlnie zwrécito Pana
uwage w ofercie DIAGNOSTYKI i ktére elementy oferty
wspotpracy byty dla Pana najbardziej interesujgce?

Bardzo waznym elementem wyboru byt zakres oferowanych
badan oraz rozwdj kolejnych obszaréw diagnostyki. Powodo-
wafo to mozliwos¢ podzlecania w Sieci bardzo specjalistycz-
nych badan, co ,skanalizowato” badania z lecznic z catego
powiatu, wtasnie do naszego laboratorium.

Kolejnym elementem byta mozliwos¢ uzyskiwania dostepu do
nizszych cen, przez poruszanie sie po Sciezkach negocjacyj-
nych przetartych przez DIAGNOSTYKE.

Mozliwos¢ przyjecia rozwigzan z zakresu wspoélnej ksiegowo-
4ci, prowadzenia magazyndw, przejecie schematéw w wielu
zakresach spowodowato przyspieszony rozwdj naszej firmy
i mocne ugruntowanie pozycji na lokalnym rynku.

Jak ocenia Pan przebieg rozmoéw i negocjacji z reprezentan-
tami DIAGNOSTYKI; ich doswiadczenie branzowe, profesjo-
nalizm w dziataniu i decyzyjnos¢ biznesowg?

Rozmowy prowadzilismy z ludzmi petnymi wiary w swéj i nasz
sukces.

Sam proces rozmoéw odbywat sie na przestrzeni jednego mie-
sigca, a poniewaz zakonczyt sie pozytywnie dla dwdéch pod-
miotdw, to uwazam ze byt on w petni profesjonalny. Méwi sie
ze szybkos¢ jest potrzebna przy tapaniu owadow. Kiedy jednak
obie strony sg przekonane do stusznosci dziatania, wtedy szyb-
kie i sprawne negocjacje stanowig nieoceniong wartosc.

W zesztym roku przejmowalismy jedno z lokalnych laborato-
ridw, mimo ze nasza konkurencja prowadzita rozmowy od
dwdch lat. Tu wykorzystatem swoje wtasne doswiadczenie
i sie udato.

Jakie byty Pana najwieksze obawy zwigzane z przystapie-
niem do Grupy DIAGNOSTYKA?

Obawy bedg nam towarzyszy¢ zawsze tam gdzie pojawia sie
co$ nowego. Nowe wyzwania, nowi ludzie, mozliwos¢ strace-
nia tego co uzyskaliSmy pracg i potem przez wiele lat. W kaz-

dym z nas siedzi obawa przed oszukaniem, utratq mozliwosci
samodzielnego rozwoju. Jednak w czasach powstawania du-
zych os$rodkéw diagnostyki laboratoryjnej, uwazam ze jest to
jedyny sensowny sposéb na prowadzenie witasnego biznesu.
Zawsze bytem i jestem propagatorem stwierdzenia ,,mate jest
piekne”, tylko czy to obecnie bezpieczne?
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